
Разпространява се безплатно

n НИЕ ОТ FIBANK n

Fibank основен спонсор на БФЛА

Супер ниска лихва

от 3% 
за Вашия микро, малък  
или среден бизнес*

*Лихвата започва от 3% и се формира на база тримесечен EURIBOR за евро и ОЛП за левове + надбавка, за предприятията от посочените категории. 
Повече информация за продукта можете да получите на www.fibank.bg, *bank (*2265) или във всеки клон и офис на Fibank.

Предоставеното финансиране по инициативата „Съвместни европейски ресурси за микро-, малки и средни предприятия“, инициативата JEREMIE, се 
осъществява чрез Оперативна Програма „Развитие на конкурентоспособността на българската икономика 2007-2013“, финансирана от Европейския съюз 
чрез Европейския фонд за регионално развитие и от националния бюджет.

Публикацията е осъществена с помощта на Оперативна Програма „Развитие на конкурентоспособността на българската икономика 2007-2013 г.“, 
съфинансирана от Европейския Съюз чрез Европейския фонд за регионално развитие и от националния бюджет. Съдържанието на публикацията е отговорност 
единствено на Fibank и по никакъв начин не отразява позицията на Европейския съюз и Управляващия орган.

n ЛИЦАТА 
НА FIBANK n

Димитър 
Иванов
регионален мениджър 
Югоизточен регион

Димитър Иванов рабо-
ти в банковата система от 
1991 г., като е преминал 
през почти всички длъж-
ности в сферата –касиер, 
специалист обслужване 
клиенти, счетоводител, 
главен счетоводител и 
управител на клон. 

Казва, че това му по-
мага днес, защото въпре-
ки, че дейността му се е 
променила, принципите 
и разбирането на профе-
сията му позволяват да 
гледа на нещата от друг 
ъгъл. Работи във Fibank 
от 1996 година. 

- В какво се изра-
зява работата Ви 
като регионален ме-
ниджър?

- Най-точната ми 
дума за работа е „от-
говорност” – към 
клиентите, към екипа, 
към ръководството и 
публичната среда. Ра-
ботата на управителя 
не свършва с края на 
работния ден.

На стр. 2
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n АНАЛИз n

Банката  
продължава 
да  
подкрепя 
активно 
българския 
спорт

Fibank ще продъл-
жи да подкрепя Бъл-
гарската федерация 
по лека атлетика 
(БФЛА). Договорът 
за партньорство бе 
подновен от предсе-
дателя на БФЛА До-
бромир Карамари-
нов и изпълнителния 
директор и предсе-
дател на УС на Fibank 
Димитър Костов.

 На стр. 4

Движещите сили  
зад котировките 
евро/долар  
през 2013-та
Н 

 
овата година започна с на-

дежда за повече динамика на ва-
лутните пазари, отколкото предше-
стващата я 2012-та година, запом-
нена с най-ниската волатилност на 
котировките за последното десети-
летие. Това беше и една от основ-
ните причини за спада в обема на 
валутните транзакции за периода 
поради ограничените възможности 
на финансовите играчи да генери-
рат печалби. 

Прозрачността при политиките 
на монетарните институции по све-
та, предвидимостта на вземаните 
от тях решения, устойчивите нива 
на инфлация, стабилните макро-
икономически показатели и най-
вече изключително ликвидните 
пазари ограничиха резките ценови 
движения на валутите.   На стр. 7
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Случва ми се да се събу-
дя нощем и да съм готов 
с решението на някакъв 
казус. Работата ни е по-
добна на тази на треньор 
– основната задача е не 
да тренираш играча, а да 
избереш най-правилния за 
твоята концепция и фир-
мена култура човек, да му 
дадеш общата картина и 
да го оставиш  достатъч-
но свободен да си създаде 
магията, както например 
са Гуардиола и Меси.

Важно умение на упра-
вителя, на което се уча, е 
да остане концентриран 
върху общите цели, неза-
висимо от множеството 
разсейващи случки или 
спешни задачи. 

-� Какви� предизвика-
телства�намирате�в�еже-
дневната� работа� и� какво�
Ви� мотивира� да� давате�
всичко�от�себе�си?

- Голямо предизвикател-
ство е да бъдем иноватив-
ни, отзивчиви и бързи във 
все по-конкурентната сре-
да. На това наблягам и в 
разговорите с нашите слу-
жители – да обгрижваме 
клиента, да се поставяме в 
неговите обувки, да градим 
дългосрочни и прозрачни 
отношения.

Нашата банка е различ-

- Моят екип е най-го-
лямото ми постижение в 
професионален план. Да 
подбереш най-качествени-
те хора и да им помогнеш 
за развитието като специ-
алисти те прави ръководи-
тел. Наред с технологиите, 
човешкият фактор е много 
важен в нашата работа  и 
неговото значение ще на-
раства. Но екипът не е ме-
ханичен сбор от индивиду-
алисти – той е по-висша 
форма. Горд съм, че съм 
изградил перфектен отбор 
и заедно побеждаваме. 
През 1996 г. ние започ-
нахме под нулата, а днес 
показателите на клона са 
на банка в 20-цата на бъл-
гарския пазар.

-�А�в�личен�план?
- Имам прекрасно семей-

ство с двама тийнейджъри, 
с които не можеш да ску-
чаеш.

-� Каква� е� Вашата� фор-
мула�за�успех?

- За всеки човек успехът 
има различно съдържание. 
Според мен успехът не е 
в парите или длъжността, 
която заема. По-важно е, 
че съм изградил име на 
почтен професионалист и 
то сега работи за мен, че 
съм спечелил доверието 
на клиенти, колеги и ръко-
водство. 

С много от приятелите 
ми съм се запознал като с 
клиенти. Няма формула за 
успех. Има предпоставки 
за успех – честност, лоял-
ност, чистота в отношени-
ята, коректност и непре-
къснато да се учиш.

-�Как�прекарвате�почив-
ните�си�дни?

- През свободното си 
време съм различен – така 
възстановявам баланса. В 
работната седмица се сре-
щам с много хора, в по-
чивните дни максимално 
ги избягвам.

Търся анонимност с „от-
скоци” до големи европей-
ски градове. Намирам спо-
койствие сред природата, 
на дълги разходки, с книга, 
филм или просто като гле-
дам морето – то всеки път 
е различно и снизходител-
но към нашите напъни.

Димитър�
Иванов,
регионален мениджър 
Югоизточен регион

на. За мен лично FIbank 
е мисия – да докажем на 
себе си, обществото и 
света, че българите могат 
да правят банково дело на 
световно ниво, макар да е 
прекъсната традицията на 
големите български банке-
ри от края на 19-ти и нача-
лото на 20- ти век – Тъп-
чилещови, Губиделникови, 
Бурови. Това е и моята мо-

тивация да работя за тази 
банка – ангажиран съм с 
тази дългосрочна визия и 
виждам банката като ве-
лик отбор. Усилията на 
всеки служител водят до 
нещо много по-голямо от 
самите нас.

-� Кое� е� най-голямото�
Ви� постижение� в� профе-
сионален�план?

l  Неговият екип е най-
голямото му постиже-
ние в професионален 
план

l  Намира спокойствие 
сред природата
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Св. Валентин и 8-ми март са 
едни от най-красивите празници 
и са прекрасен повод да пода-
рите нещо наистина специално 
на любим човек. Мислейки за 
Вас, Fibank предлага специални 
предложения с отстъпка от 5% 
за предстоящите празници.

През периода от 7-и фев-
руари до 8-ми март 2013 г. 
включително (17 ч.), можете да 
закупите следните продукти с 
отстъпка от 5% през електрон-
ния магазин Fibank Gold & Silver 

(https://my.fibank.bg/GoldShop):
l монета „Св.Валентин” (95 

лв.);
l монета „Българска роза” 

(138.70 лв.); 
l кюлчета талисмани Лю-

бов (232.75 лв.), Вечност 
(327.75 лв.) и Вселена 
(232.75 лв.).

Посочените цени  
са с отстъпка.

Сребърната монета „Св. 
валентин” е с многоцветно 

изображение, като е изработе-
на от 1 тройунция сребро с най-
висока проба 999/1000. Моне-
тата е с диаметър от 40.7 мм и 
се продава в луксозна кутийка 
под формата на сърце, която е 
украсена с кристали „Сваров-
ски”.

Сребърната монета „бъл-
гарСка роза” също е израбо-
тена от 1 тройунция сребро с 
най-висока проба 999/1000, 
като е с частично позлатяване 

и диаметър от 40.7 мм. Прода-
ва се в луксозна кутия, пълна 
с ароматизирани розови пот-
пури.

кюлчетата-медальо-
ни от паладий са с проба 
999.5/1000. Красивите талис-
мани са изработени в най-
престижната швейцарска ра-
финерия ПАМП, чийто официа-
лен представител за България е 
Fibank и се продават в луксозна 
опаковка с аксесоари.

n  ЧЕСТИТО n

n  ЗлаТО И нумИЗмаТИка n

Подари любов  
с Fibank

Fibank със специални предложения 
за Св. Валентин и 8-ми март

Банката организира игра за феновете си 
във Facebook по случай Св. Валентин

Не е нужен специален по-
вод, за да изненадаш прият-
но любимия човек. Ние обаче 
решихме да зарадваме своите 
фенове във Facebook по слу-
чай Св. Валентин с една игра 
с красиви и ценни награди.

Поканихме ги всеки ден да 
теглят по шест късметчета с 
нашата селекция от подаръ-
ци, подходящи за празника 
на влюбените – 40 кюлчета 
медальони и монети от бла-
городни метали. Късметче-
тата идваха с послания за 
любовта, а освен това носе-
ха шанс на получателите си 

да спечелят една от шестте 
награди - монетите „Св. Ва-
лентин”, „Българска роза” и 
„Суверен” Нова Зеландия и 
кюлчетата медальони от па-
ладий „Любов”, „Вечност” и 
„Вселена”. Играта продължи 
от 1 февруари до 11 февру-
ари, а наградите пристигнаха 
тъкмо навреме и сме сигурни, 
че са зарадвали късметлиите 
по случай празника.

Харесайте и Вие нашата 
фен страница във Facebook 
и участвайте и в бъдещите 
ни промоции и игри – http://
facebook.com/Fibank.
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Fibank основен спонсор на БФЛА
n НИЕ ОТ FIBANK n

n НОвИ прОдукТИ n

n  Банката продължава да подкрепя активно българския спорт

От�стр.�1

Fibank ще подпомага 
БФЛА и в основните със-
тезания през настоящата 
година. Това са: първият 
старт за годината при мъже 
и жени – 44-ти Междунаро-
ден турнир „Академик”, кой-
то ще се проведе в Добрич, 
Европейското първенство в 
зала, през март в Гьотеборг, 
Европейската купа по зимни 
хвърляния в Испания, Бал-
канското първенство по пла-
нинско бягане в Румъния и 
всички други международни 
прояви до края на 2013 г.

„Ценим партньорството си 
с Българската федерация по 
лека атлетика като основен 
техен спонсор. Продължа-
ваме да подкрепяме активно 
българския спорт, като за 
нас това е социално отго-
ворна кауза. Сигурен съм, 
че българската лека атлетика 
ще продължи да ни дава по-
води за национална гордост 

след предстоящите победи 
на нашите атлети по света. 
Ще продължим и занапред да 

оказваме нужната подкрепа, 
за да могат младите спорти-
сти да постигат спортните си 

цели.”, заявви Димитър Кос-
тов, изпълнителен директор 
на Fibank.

Димитър 
Костов /
вляво/ и 
Добромир 
Карамаринов 
подновиха 
договора за 
партньор-
ство между 
банката и 
федерация-
та. 

Земеделските производители могат да се възползват от кредити в размер 
до 100% от получените през 2012 г. субсидии

Fibank предлага кредити  
за земеделски производители

„Кредит за земе-
делски производите-
ли на база субсидии 
по СЕПП 2013 г.” е 
новият продукт на 
Fibank. Размерът на 
кредита се определя 
на база на получе-
ното подпомагане по 
схемата за единно 
плащане на площ /
СЕПП/ за предходна-
та година.

Тази година зе-
меделските произ-
водители ще могат 
да ползват кредитни 
средства от Fibank 
преди стартиране 
на Кампания 2013 
по СЕПП и преди из-
плащането на субси-
диите за Кампания 
2012.

Кредитът е пред-
назначен специално 
за нуждите на земе-
делските производи-
тели, които получа-
ват своите субсидии 
на база обработва-
еми площи и имат 
нужда от оборотни 
средства или пла-
нират други необ-
ходими инвестциии 
за своята дейност. 
Земеделските про-
изводители могат 
да се възползват от 
кредити в размер до 
100% от получените 
през 2012 г. субси-
дии на база СЕПП, 
а при представяне 
на удостоверение 
от Държавен фонд 
„Земеделие” за оп-
ределените субсидии 
през 2013 г. ще могат 
да увеличат размера 
на предоставеното 
финансиране.
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1.	 Нов	партньор	се	об-
ръща	към	вас	неколкократ-
но	с	погрешна	фамилия.	
Вие:

а. Правите се, че не забелязвате
б. Молите ваш колега да му обърне 

внимание на грешката
в. Не смятате, че това е толкова 

важно
г. Казвате му името си отново в 

момента, в който той грешно го 
произнася

2.	 На	служебни	имейли	
се	отговаря:

а. Само през работно време
б. Когато ни е удобно, дори може и 

през нощта

3.	 На	официална	вечеря	
кога	може	гостът	да	си	
тръгне?

а. След шефа си
б. След десерта
в. Когато пожелае, стига да се изви-

ни
г. След домакина на вечерята

4.	 Какво	означава	абре-
виатурата	„blacktie”	на	
покана	за	тържество?

а. Официална черна вратовръзка
б. Смокинг или строго официален 

костюм
в. Костюм с вратовръзка

5.	 Ако	прекъсне	разго-
ворът	ви	по	телефона,	кой	
избира	отново?

а. Няма значение, важното е да се 
чуете отново

б. Този, който пръв е позвънил
в. Този, който е търсен

6.	 Правят	ви	компли-
мент	за	добре	свършена	
работа	и	Вие:

а. Казвате, че не е било кой знае 

колко трудно
б. Усмихвате се и благодарите за 

оценката
в. Усмихвате се и казвате, че доста 

сте се поизпотили, но сте успели
г. Правите се, че не чувате, тъй като 

се чувствате неудобно да получа-
вате комплимент

7.	 Имате	определен	
код	на	облеклото	в	офиса.	
Мъжете	винаги	са	с	врато-
връзки.	През	летния	сезон	
вратовръзката	може	да	се	
носи	с	риза	с	къс	ръкав:

а. Да
б. Не

8.	 Вие	сте	дама	и	сте	
на	вечеря.	Търсите	място	
за	чантата	си,	която	е	
малка	и	не	може	да	се	зака-
чи	на	гърба	на	стола.	Сла-
гате	я:

а. Дискретно на масата
б. На скута си
в. Зад гърба ви
г. Под стола, на земята

9.	 Имате	служебен	мо-
билен	телефон.	По	време	
на	делова	среща	Вие:

а. Не го изключвате и го слагате на 

масата, защото може шефа да ви 
потърси

б. Оставяте го на режим „вибрации” 
на масата

в. Изключвате го

10.	 Поканени	сте	на	
официална	вечеря,	но	в	мо-
мента	сте	на	диета	и	не	
желаете	да	я	нарушавате,	
Вие:

а. Отказвате поканата с обяснение-
то, че сте на диета 

б. Отивате, но не хапвате нищо
в. Отивате и докато сервират ястия-

та дискретно казвате на тези око-
ло вас, че сте на диета и затова 
не се храните

г. Казвате предварително на дома-
кина, за да предвиди различно 
меню за Вас

11.	 В	коя	ръка	се	държи	
чашата	на	коктейл?

а. С дясната
б. С лявата

12.	 На	делова	вечеря	же-
ната	очаква	партньорите	
й	мъже	да	й	кавалерстват,	
т.е.	да	държат	стола	й,	до-
като	тя	сяда.

а. Да, иначе те демонстрират невъз-
питание

б. Не, галантни мъже вече няма
в. Не са длъжни – вечерята е дело-

ва, но ако го направят, ще благо-
дари.

Владеете ли основните  
правила в бизнес етикета?

Кристина Крънчева 
е основател и управител на фирма СМ 
Консултинг. Завършила е швейцарско-
то училище за етикет и международен 
протокол Institut Villa Pierrefeu. Тя има 
лиценз за консултант по корпорати-
вен етикет и международен протокол 
от The Protocol School of Washington®, 
САЩ, както и за имидж консултант от 
London Image Institute®. Кристина Крън-
чева е известен лектор с повече от 9-го-
дишна практика. 

Отговорите	на	теста	можете	да	проверите	на	8	стр.

Бизнес етикетът и международни-
ят протокол гарантират по-големи 
възможности за кариерно развитие. 

Отговорете на въпросите в теста 
и ще разберете дали вече владеете 
основните правила в бизнес етикета 

или е необходимо да положите из-
вестни усилия, за да усъвършенства-
те Вашия професионален имидж.



n благотворителност  n

- Г-н Радулов, защо се 
обърнахте към Fibank за 
това дарение?

- Сред колегията се гово-
ри, че Първа инвестиционна 
банка помага на училищата, 
затова и аз се обърнах към 
Вас, защото бях убеден, че 
ще подкрепите моето искане 
за подновяване на компю-
трите в компютърния каби-
нет на 176 ОУ “Св. Св. Кирил 
и Методий” - с. Негован. 
Позволете ми да изкажа сър-
дечната си благодарност към 
Вашето ръководство и лично 
към Вас за подадената ръка 
към нашето малко, но кокет-
но училище.

- Какво очаквате да се 

- Как прекарахте почивката?
- Отлично е най-ниската сте-

пен, с която бих могъл да оценя 
почивката. Това бяха едни от 
най-приятните мигове, които 
съм имал.

- Хареса ли Ви Лондон?
- Едва ли има турист, който 

да не хареса Лондон. Имах чув-
ството, че в този град може да 
се види всичко 
- забързано град-
ско ежедневие, 
хармонично съ-
жителство между 
най-различни 
хора и култури, 
небостъргачи, 
паркове, паметници на култу-
рата, емблематични световни 

високият небостъргач). Kато 
забележителност може да се 
отбележи и кварталът, в който 
бяхме – Camden Town, с доста 
заведения, където се събират 
много младежи и единственото 
място в Лондон, където е раз-
решена консумацията на бира и 
спиртни напитки на обществено 
място.

- Кой ще остане най-хубави-
ят спомен от пътуването Ви?

- Трудно ми е да определя - 
всичко, което ми направи впе-
чатление ще остави един хубав 
спомен. Дори елементарни неща 
като традиционните лондонски 
телефонни кабини, таксита, 
двуетажни автобуси, обърнати 
с гръб към улицата спирки, орга-
низацията на транспорта, метро, 
велосипеди, сгради с атрактивни 
инженерни решения, че и дъж-
довната буря. Цялото пътуването 

забележителности. Въпреки, че 
площта на Лондон е три пъти по-
голяма от тази на София, а само 
регистрираното население е 
повече от това в цяла България, 
организацията е на такова ниво, 
че това не създава абсолютно 
никакви проблеми. Общо взето, 
толкова много неща ми напра-
виха впечатление, че мога да 
разказвам по-дълго, отколкото 
бе престоят ми.

- Кои забележителности ви-
дяхте?

- В Лондон, на човек може 
и цял месец да не му стигне да 
разгледа всички забележител-
ности. Все пак се радвам, че 
успях да разгледам програма 
“минимум” или визитката на 
Лондон пред света, а именно: 
р. Темза, Tower Bridge, Окото, 
Аквариумът, Биг Бен, Бъкингам-
ският дворец, The Shard (най-

промени в обучението на 
децата с оборудването на 
компютърната зала?

Оборудвахме компютърната зала 
в 176 ОУ „Св.Св.Кирил и Методий”
Fibank дари на училището 
в софийското село Негован 

Цветомир Мирков спечели 
голямата награда от 
съвместната промоция 

на Fibank и Visa през 
олимпийския месец 
август 2012 – екскурзия 

n �Едва�ли�има�
турист,�
който�да�не�
хареса�Лондон
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Христо  
Христов
специалист 
Маркетингови 
проучвания и 
анализи

деляне на средствата им и 
в злато и в сребро може 
да бъде показателно за 
това, че пазарът бавно се 
е изкачил на ново ниво. 
Потребителите са по- ин-
формирани за предим-
ствата и недостатъците 
на спестяването в благо-
родни метали и зависи-
мостта на стойността им 
от пазара. Закупуването 
и на злато, и на сребро 
изгражда портфейл на ин-
вестираните пари, в кой-
то негативната промяна 
в цената на единия метал 

може да бъде компенси-
рана от положителна та-
кава в цената на другия и 
дори печалба.

При покупка на бла-
городни метали основ-
ната част от респонден-
тите споделят, че биха 
се обърнали към банка. 
Най-вероятно търсенето 
на качество в продукти-
те кара потребителите да 
се доверяват за това на 
банките. Към това можем 
да прибавим и богатото 
портфолио от допълни-
телни продукти и услуги, 
които банките предлагат.

Почти половината от 
участниците в изследва-
нето определят проду-
ктите и разнообразието 
на изделия от благород-
ни метали предлагани от 
Fibank, като много до-
бри и отлични. Банката 
винаги се е стремяла да 
предлага качествени и 

n �Увеличава�се�броят�на�хората,�които�биха�
инвестирали�в�благородни�метали

Златото поскъпна 
тройно за 5 години

разнообразни продукти 
на своите клиенти. 

В края на миналата го-
дина Fibank предложи 
уникален продукт за но-
вата 2013 година - сре-
бърна монета с изобра-
жение на змия, която е 
покровител на започва-
щата година по лунния 
календар. Сребърната 
монета „Година на Зми-
ята” е с релефно цветно 
изображение на змия, 
1/2 унция сребро, проба 
999 и е изработена от 
Новозеландския монетен 
двор. Продава се в лук-
созна цветна картонена 
опаковка придружена от 
сертификат, като сама-
та монета е поставена в 
оригинална пластмасо-
ва кутия във формата на 
змийско яйце. Тиражът 
на ценната монета е 5000 
екземпляра, предлагани 
в САЩ и Европа, а Fibank 
е единственият, ексклу-
зивен разпространител 
на монетата на Стария 
континент.

През последните някол-
ко години инвестициите 
в благородни метали из-
лязоха от амплоато си на 
луксозни инвестиционни 
инструменти привилеги-
ровани за заможни биз-
несмени и  се превърна-
ха в достъпни за всеки 
потребител. Независимо 
дали искате да зарадвате 
близък с нетрадиционен 
подарък или да съхраните 
стойността на спестява-
нията си, винаги можете 
да се обърнете към своя-
та банка, която да ви пре-
достави редица възмож-
ности. Тук е мястото да 
се отбележи, че Fibank е 
една от малкото в страна-
та банки, които предлагат 
продукти от инвестицион-
но злато и сребро.

П 
 
рез годините на 

икономическа криза 
благородните метали се 
оказаха най-сигурното 
убежище. Докато редица 
други финансови инстру-
менти се обезценяваха в 
пъти, златото и среброто 
реагираха в обраната по-
сока. Стойността им за-
почна да нараства.

В началото на 2007 г. 
цената на златото вари-
раше около 600 долара, 
а в средата на 2011 г. 
вече се бе покачила три 
пъти до нива над 1900 
долара. Самият факт, че 
след това продължител-
но изкачване през 2012 
г. не последва корекция 
на цената, ясно показва 
фундамента, който стои 
зад стойността на злато-
то. Всичко това прибави 
благородния метал към 
инвеститорските порт-
фейли и повиши инте-
реса на обикновените 
потребители към златото 
като сигурен и доходен 
инструмент за спестяване 
на средства.

За последните 12 месе-
ца златото продължи да 
бъде в полезрението на 
решилите да вложат част 
от спестяванията си бла-
городни метали. Въпреки 
че запазва високото си 
ниво на предпочитание, 
златото отстъпва като ос-
новна инвестиция на ди-
ференцирани покупки на 
благородни метали. На-
сочването на все повече 
потребители към разпре-

*В периода 10 декември 2012 г. – 16 януари 2013 г. Fibank проведе 
онлайн изследване сред посетителите на интернет страницата 
на банката и в страницата на банката в социалната мрежа Fa-
cebook. Предвид параметрите на проведеното изследване то не 
претендира за представителност на събраната информация. Целта 
на изследването бе да установи нагласите на потребителите 
по отношение инвестирането в благородни метали. Броят на 
участвалите в изследването респонденти е 105. Изследването се 
провежда за втора поредна година. През 2011 г. то бе проведено 
в периода 18 октомври – 22 ноември 2011 година, участвалите 
респонденти са общо 90.

n�Ако решите да спестявате средства чрез закупуване на 
благородни метали, какви биха били те?

n�Вие лично откъде бихте избрали да закупите инвестиционно 
злато или сребро?

База: 2011 г.  
N=90, 2012 г.  

N=105

База: 2011 г.  
N=90, 2012 г.  
N=105
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Очакванията са тази тенден-
ция да продължи и през насто-
ящата година.

Търговията при двойката 
евро/долар през следващите 
месеци ще зависи от множе-
ство фактори. До края на фев-
руари фокусът на внимание ще 
е насочен към дебата между 
демократи и републиканци 
за разрешаване на ребуса с 
изтичащите временни анти-
кризисни мерки, приети по 
времето на Джорд Буш-млад-
ши, които ще редуцират пуб-
личния дефицит на САЩ, но 
от друга страна ще доведат до 
забавяне на икономическия 
растеж в страната, в момент, 
когато сме свидетели на ус-
тойчиво възстановяване на 
местната икономика. Послед-
ното се разглежда като силно 
предимство на долара спрямо 
еврото. Прогнозният икономи-
чески растеж на САЩ е 2.2% 
за 2012-та и 1.9% за 2013-та 
година, съпоставени с разо-
чароващите -0.4% и -0.1% за 
Еврозоната. В същото време 
политиците зад Океана трябва 
да се споразумеят и за вдигане 
на тавана по федералния дълг 
на страната преди края на ме-
сец май. Към тази дата амери-
канските власти ще са неспо-
собни едновременно да по-
срещнат както публичните си 
разходи, така и да обслужват 
дълга си, без възможността да 
емитират нов такъв. Ненавре-
менно решение ще подкопае 
много сериозно доверието във 
финансовия свят. Парадоксал-
но, но това навярно ще оскъпи 
американската валута. Всяко 
едно забавяне и липса на яс-
нота по проблема ще доведе 
до бягство към зелените пари 
като своеобразен „остров на 
спасението”.

Поскъпването на еврото от 
последните месеци, както и 
продължаване на този възхо-
дящ курс ще забавят възста-
новяването на европейските 
икономики, правейки износа 
им относително по-неизгоден. 
Последният се радваше на 

АнАлиз нА дирекция 
„Трежъри”
 

необходима ликвидност, за да 
подтиснат лихвените нива и 
да насърчат икономическата 
активност посредством нови 
и неконвенционални мерки. 
Все пак, американците са по-
агресивни и постигат по-до-
бър ефект, а и вече поглеждат 
към момента на „затягане на 
кранчето”, някъде към края на 
2013-та година с преустано-

много силно представяне през 
изминалата година, за разлика 
от останалите икономически 
показатели и най-вече слаба-
та производствена активност. 
Еврото остава изложено на ви-
сок систематичен риск от ново 
развитие на дълговата криза 
сред страните от периферията. 
Катализатор за това може да 
бъде както Гърция с неспособ-
ността си да излезе от рецеси-
ята и да успее да покрие зало-
жените мерки за стабилизира-
не на публичните си финанси, 
така и Испания, страната с 
най-висока безработица в Ев-
розоната, където социалното 
недоволство може да ескалира 
всеки един момент. И в двете 
държави банковият сектор пое 
тежко ударите на кризата, като 
остана с голям дял на лошите 
кредити и крайно влошени ба-
лансови показатели.

При съпоставяне на моне-
тарните политики на ФЕД и ЕЦБ 
е видно, че и двете институции 
са склонни да осигурят цялата 

вяване на програмата за из-
купуване на дългови книжа на 
вторичния пазар при постига-
не на заложената цел за ниво 
на безработицата от 6.5%. На 
другия фронт е ЕЦБ с възмож-
ността да намали основната 
лихва в еврозоната до 0.50 % 
при по-сериозно влошаване 
на макроикономическите по-
казатели на страните членки.

Поглеждайки към графиката 
на двойката валути се разли-
чава обърната формацията 
„глава с рамене” с потенци-
ал да проектира котировките 
тази година над 1.4000. Това 
е близо до горната граница на 
основния рейндж на търговия 
за последните 8 години между 
1.2300-1.4500. Очакваме при 
подобно ценово развитие да 
станем свидетели на рязко по-
евтиняване на еврото от тези 
неустойчиви нива и в края на 
годината двойката да се тър-
гува около 1.2600, като преди 
това може да станем свидетели 
на дъно около 1.2300. Зоните 
на съпротива при възходящо 
движение се очертават около 
нивата 1.3700, 1.4050, 1.4275, 
докато подкрепа при спад ще 
видим в зоните около 1.3150, 
1.2775, 1.2650, 1.2300.

 Очаквайте продължение в 
следващия брой

Thomson Reuters Graph

Движещите сили зад 
котировките евро/долар 
през 2013-та
n  Възможно е еврото да поевтинее до 

1.2600 спрямо долара

важно поЯСненИе:
Предоставената информация има изцяло информационен характер и не следва да се раз-

глежда като препоръка за покупка или продажба или склоняване към вземане на инвестици-
онно решение. Изложените коментари и мнения са получени от и базирани на източници, за 
които се смята, че са надеждни, но не са гаранция за точност и изчерпателност. 

Търговията с финансови инструменти крие специфични рискове. Не се препоръчва тър-
говията с тези продукти, ако клиентът не е наясно с тяхното естество и нивото на 
риск, на което се излага. Този материал не е предназначен за малки корпоративни клиенти 
и физически лица. В случай че такъв клиент получи копие на този материал, не бива да взема 
инвестиционно решение, основано на информацията, съдържаща се в него, а трябва да по-
търси независим финансов съвет.

ПИБ АД и свързани с нея лица е възможно да сключват сделки с финансови инструменти за 
собствена сметка, да ги притежават или да действат като маркет мейкър, консултант 
или брокер по отношение на физически лица, дружества или други организации, упоменати 
в материала. Служители на ПИБ АД и свързани с тях лица може да имат позиция в или да 
притежават финансови инструменти, посочени в настоящата публикация. 

ПИБ АД не е задължена да разкрива или взема под внимание съдържанието на представе-
ната информация, когато препоръчва или предлага определена инвестиционна стратегия на 
своите клиенти.ПИБ АД не носи каквато и да била отговорност за публикуваните мнения и 
становища в този материал. Те изразяват единствено позицията на неговите автори.
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Президентът�на�
САЩ�Барак�Обама�
подписа�закона�за�
временно�премах-
ване�на�тавана�на�
държавния�дълг�и�
по�този�начин�из-
бегна�фалита�на�
държавата.
Таванът�от�16.4�

трилиона�долара�
бе�достигнат�в�
самия�край�на�
миналата�година.�
След�това�тога-
вашният�минис-
тър�на�финансите�
на�САЩ�Тимъти�
Гайтнър�уведоми�
Конгреса,�че�за-
почва�да�спира�
изплащането�
на�държавните�

задължения�и�
че�е�взел�извън-
редни�мерки�за�
предотвратяване�
на�изпадането�на�
най-голямата�ико-
номика�в�света�
в�неплатежоспо-
собност.�Според�
експерти�прави-
телството�на�САЩ�
може�да�вземе�до�
19�май�кредити�в�
размер�на�общо�
450�милиарда�
долара.�

Кредитите за бизнеса 
са се увеличили за годи-
на с 5% до 35.108 млрд. 
лв., показва статистика-
та на БНБ. 

Ръстът се дължи поч-
ти изцяло на заемите в 
размер над 1 млн. лв, 
чийто обем нараства с 
1.9%, до 26.512 млрд. 
лв. Делът на лошите и 
преструктурирани за-
еми, като се изключи 
овъдрафтът намалява с 
1.7% до 24.5% спрямо 
септември. 

В края на декември 
2012 г. обемът на кре-
дитите за домакинствата 
намалява на годишна 
база с 1%, достигайки 

18.718 млрд. лева. Де-
лът на лошите и пре-
структурирани заеми 
на домакинствата на-
малява с 0.4 процентни 
пункта до 19.3 на сто. 

Депозитите на фирми 
са в размер на 14.267 
млрд. лв. и на годиш-
на база се увелича-
ват с 4.3%, но спрямо 
септември обемът им 
намалява с 0.3%. Към 
края на четвъртото 
тримесечие на 2012 г. 
размерът на депозити-
те на домакинствата е 
34.503 млрд. лв, като 
нарастват с 11.7% на 
годишна база и с 3.7% 
спрямо септември.

Данъчните ще мо-
гат да следят банко-
вите сметки на бъл-
гари в Швейцария, 
съобщи DarikFinance. 
Това ще е възможно 
с ратифицирането на 
Спогодбата между 
България и Швейца-
рия за избягване на 
двойното данъчно 
облагане.

С новите текстове в 
Спогодбата се пред-
вижда Швейцария 
да предоставя ин-
формация с данъчни 
цели, включително 
за банковите сметки 
на български гражда-
ни. По този начин ще 
могат да се правят 

проверки и за лица, 
които се разследват 
за данъчни измами.

Новите текстове се 
отнасят како за фи-
зически лица, така и 
за фирми.

Експерти очакват 
Швейцария да рати-
фицира Спогодбата 
през септември или 
октомври тази годи-
на и тя да започне да 
действа от 2014 г.

С 95 са се увеличили 
депозитните милионе-
ри у нас за една година, 
показва статистиката на 
БНБ към края на 2012 г.

Общо 649 броя са вло-
говете над 1 млн. лева на 
домакинствата. За срав-
нение, година по-рано те 
бяха 554 броя. В тях бъл-
гари държат 1.59 млрд. 

лв., което е с 274 млн. 
лв. повече от 2011 г.

За последната година 
спестяванията на населе-
нието са нараснали с 3.6 
млрд. лв. Депозитите на 
бизнеса пък са близо 500 

000 броя и са на стойност 
14,3 млрд. лв. към 31 де-
кември. За година те са 
се увеличили с около 600 
млн. лева.

Най-голямата част от 
спестяванията на бъл-
гарите - над 9 милиона 
броя, са на стойност до 
1000 лв., показва още 
статистиката. 

95 нови депозитни  
милионери за година 

5% ръст на кредитите за бизнеса
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Данъчни ровят в сметките 
на българи в Швейцария

САЩ избегна  
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